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La Gerencia de Ventas de la Corporaci6tn Nacional del
Cobre de Chile, por intermedio de su Jefedel Area de Proyectos Co
merciales, don Alexander Leibbrandt Von Neefe, ha pedido a esta
Comisién Preventiva Central un pronunciamiento sobre diversas me-
didas que tiene en vista aplicar la Empresa mencionada para la
comercializacidn del &cido sulflrico, cuya produccién se incre-
mentard proximamente con motivo del aprovechamiento de los gases
de las fundiciones de cobre, con el propbdsito de evitar el dete-
rioro de la atmbsfera y de los suelos.

Para que esta Comisidn pueda emitir su dictamen con
mayor conocimiento de la materia, el senor Leibbrandt entregd
informacidn verbal sobre las consultas que le formularon los miem
bros de la Comisidn y, ademas, ha acompanado antecedentes escri-
tos sobre el mercado internacional'y nacional del &cido sulfGri-
co. También, para facilitar la respuesta dé esta Comisidn, han
hecho llegar un cuestionario sobre los puntos especificos que so
meten a consulta, los que seran contestados, en el orden en gue
han sido formulados: |

1.- "Dado que dos empresas del Estado, CODELCO CHILE vy
ENAMI, producirdn dcido sulflirico en el mercado nacio
nal: ¢Debe existir alguna relacidn entre el precio cobrado por ca

da una de las ecmpresas mencionadas?".

Desde el punto de vista de la libre competencia, los
precios de dos cmpresas diferentes, sean Gstas privadas o del Ls-
tado, deben determinarse en forma indepecndicnte especialmente si

se trata, como en el caso consultado, de dos entes que gozan de



autonomia de gestidn. Lo que impide el Decreto Ley N2 211, de
1973, es el acuerdo o ilmposicion de precios de un bien o servi-

cio.

2.~ "Suponiendo gue CODELCO CHILE vendiera inicialmente
dcido producido en su Divisidn Chuquicamata y, pos-
teriormente, en la Divisidn El Teniente, asumiendo que ambos tig
nen diferentes costos de produccién: ¢Se pweden aplicar precios
diferentes para cada una de las Divisiones o se debe aplicar un

precio finico para el &cido producido por CODELCQ ~CHILE?".

Sobre este particular esta Comisibn, ademds de los
antecedentes que le han sido proporcionados para resolver ésta
y las demés preguntas del cuestionario, tiene presente que la
venta del fcido sulflrico se efectuard puestco en cada una de las
plantas productoras.

Considerando lo anterior, esta Comisi6n expresa que
CODELCO debiera tener precios diferentes en cada una de sus. plan
tas productoras de &dcido sulflrico porgue, desde un punto de vis
ta econdmico, son dos empresas independientes.

3.- "Partiendo de la base que el precio cobrado por el
"acido de Chuquicamata debe ser Gnico y no discrimi-
"natorio: ¢Cull es la magnitud de descuentos que se
"podrian aplicar por volumen, prontc pago, calidad

"de contrato reqular, calidad del acido, etc.?".

Por regla general, los Organismos Antimonopolios han
sostenido, en diversos pronunciamientos, que los productores o im
portadores de bienes o servicios cuyo precic no estd fijado por
la autoridad, scon libres para determinarlo, lo mismo que las con-
diciones de su comercializacidn, como las indicadas en la consul-
ta, siempre gue precio y condiciones sean generales, pUblicos, ra
zonables y no discriminatorios.

4.~ | "Dado que se desea incentivar la demanda nacionql de
' "dcido sulflirico mediante el fomento de nuevos proyec
"tos consumidores de &cido: ¢Ls posible convenir un
"precio diferente y menoxr para proyectos nuevos por

"un perfodo determinado?"”.



Es de la esencia de la legislacibébn antimonopolios cl
principio de la no discriminaciOn gque cstd inclusive consagrado
constitucionalmente en ol Articule 19, N2 22 de la Constitucidn
Politica de la Replblica gue asegura a todas las personas, entre
otras garantias: "la no discriminacidn arbitraria en el trato que
deben dar el Estado y sus organismos en materia econémica. S6lo
en virtud de una ley, y siempre que no signifique tal discrimina-
cién, se podrin autorizar determinados beneficios directos o indi
rectos en favor de algfin sector, actividad o zona geogridfica o es

tablecer gravamenes especiales gque afecten a uno u otras".

De ello se desprende que la respuesta a esta interro-
gante debe ser negativa.

5.- "Las grandes empresas consumidoras de acido no nece-
"sitan ser subvencionadas a través de un bajo precio
"del producto; en cambio, el pequefio minero gue por
"su naturaleza tiene mayores costos de produccidn,
"s6lo pedria subsistir en parte con un precio del aci
"de subsidiado: ¢Puede CODELCO~CIILE subvencionér el
"precio solamente para ellos? ¢Se pueden aplicar des-~
"cuentos por menor consumo o castigos por mayor consu
"mo?z.

La primera de las dos preguntas formuladas en este nfl
mero debe contestarse negativamente por las mismas razones yue sc
dieron en la respuesta anterior.

I cuanto a la scgunda, también deba contestarse ne-
gativamente porgque, cn el Londo, un descuento hecho en la forma
congsultada conslitulria una discrlulnacibn en los precios. Iin can
bio, tambiln soria un beneficio para cl pegueiio comprador, el no
otorgamiento de descucntos por veluween a los compradores de acido,

lo que BI es lIcito que haga el productor, si lo desea.

6.- - "Se ha detectado gue mas del 90% del &cido consumido
"en el pals os explicado por el scctor minero, cuya
"principal variable es el preccio del cobre: ¢Pucde
"aplicarse un sistema de reajunte al preclo del adeldo
"con respecto al preclo del cobre? s licito lo an-
"teriorx aplicarlo al sccbor quimico ¢ industrial, gue



"nog depende del preclo de este metal? ¢lis posibloe apli
"ear diforontaps proeclos dol dcido para dlfoerentos noc-
"roraes conmunbdoran (ojemplo: mlnerfa, qulimica, Lorbi-~

"lizantas, oLke.)?.

Laps regpucstag a las tres lnberrogantos precedentes pue
den extraerse de lag que ha dado esta Comisién para contestar las

anteriores preguntas. No obstante sc pormenorizarin las respucstas:

A la primera pregunta de este nlmero: El productor pue
de aplicar a los precios de sus bienes o servicios los reajustes
licitos que desee, mediante el procedimiento gue estime mds adecua
do. Por ello puede aplicar el sistema de reajuste consultado u otro.

A la segunda y tercera preguntas: Por regla general,
los precios y las condiciones de reajuste y otras deben ser apli-
cados a todos los compradores por igqual, con independencia de

cull es el sector demandante del bien o servicio.

7. "Dado que la oferta de &cido de Chuquicamata serd la
"més importante en el contexto nacional, consideran-
"do las producciones menos relevantes de ENAMI, Dispu
"tada de Las Condes y otros, y teniendo presente que
"la primera y segunda Regiones dependeran del &acido
"de Chuquicamata: ¢Podra considerarse como situacidn
"de monopolio? ¢Tiene cllo implicancias en el sistema
"de fijaci6n de precios que se adopte? ¢(Ls posible
"nombrar a un solo distribuidor exclusivo? ¢Es posi-
"ble aplicaxr descuentos por distancia? {(Caso IANSA)".

Lo gue sanciona ol Decreto Lcy N2 211, de 1973, son
las conductas o pricticas monopdlicas de una cmpresa. Si un pro-
ductor monopblico abusa da sﬁ posiclén para imponor preclos exce-
sivos 6 destinados UGnicamente a eliminar del mercado a otros com-
petidores, podri ser sancionado por tales conductas en la forma y
por los organismos creados para ese cfecto después de estudiarse
en profundidad el caso particular de guo se Lrate.

En lo que se refierec a la tercora pregunta, eslko o,
sl puede designarse un distribuldor exclusivo para la venta dc
dcido sulfGrico, la respuesta es afirmativa, si se trata cfecti-

vamente de un distribuidor que venda por cucnta y cn nombre del




productor, pues &ste no estd obligado a tener su propio canal de
distribucidn. En cambio, es reprochable desde el punto de vista
del Decreto Ley N® 211, de 1973, que el productor venda, el acido
en este caso, a una sola persona que se encargaria de revenderlo
en su propio nombre, pues ésta se convertiria en un comprador Gni
co en desmedro de otros interesados en comprar en las mismas con-
diciones que é&1.

Contestando la cuarta pregunta de este nlmero, esta
Comisibn senala que no es posible aplicar descuentos por distan-
cia al producto de que se trata, si se tiene presente que CODELCO-
CHILE venderd el acido puesto en sus plantas productoras.

B.- "¢(Es licito fijar el precio interno en ddlares nortea-
"mericanos?.

El precio puede fijarse en dblares para ser pagado en
moneda nacional.

9.- "¢Es permitido . establecer criterios diferentes de fi-
"jacidn de precios para ventas "spot" y para ventas
"regulares en el mercado interno"?.

Si por ventas "spot" se entienden las efectuadas oca-
sionalmente a quien se interese por comprar y por ventas regula-
res las que se hagah mediando un contrato que asegure al vendedor
cierta reqularidad en las compras, esta Comisién expresa que, en
las condiciones generales de comercializacidn del producto, la ven
dedora debe sefialar qué descuento del precio aplicard en cada una
de esas situaciones. Lo importante es que a esas condiciones ten-
gan acceso todos los eventuales compfadores. Si se trata de una
venta de una cantidad importante de dcide que no pueda ofrecerse

a todos, el vendedor debexa licitar esa venta.

Notifiquese a la consultante y al senor Fiscal Nacio-
nal.

El presente dictamen fue acordado en sesidn de 9 de
Julio de 1987 por la unanimidad de los miembros presentes de esta
Comisidn Preventiva Central, seifores Octavio Navarrete Rojas, Pre
sidente, Arturo Yrarrazaval Covarrubias, Ivé&n Yafiez Pérez y Hugo

Becerra de la Torre.



El senor Yanez deja constancia que no concurre a la
decisibn relativa al descuento por distancia consultado, pues,
a su juicio, dicho descuento es procedente comO‘una condicién mas
de la venta y siempre gque refina los requisitos sefialados en el

N2 3 del presente dictamen.
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